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,TO NIE JEST PYTANIE DO GLOWY PANSTWA”,
CZYLI O STRATEGIACH NIEUDZIELANIA ODPOWIEDZI DZIENNIKARZOM
PRZEZ OSOBY PUBLICZNE
CZ. 2: IMPLICYTNE STRATEGIE NIEUDZIELANIA ODPOWIEDZI

Wywiady dziennikarzy z osobami publicznymi, bez wzgledu na rodzaj medium
(telewizja, radio, prasa), stuza migdzy innymi celom autoprezentacyjnym zaréwno
dziennikarzy, jak i ich rozmowcow. Kazda ze stron chce by¢ postrzegana jako in-
teresujacy, kompetentny, wiarygodny rozmoéwca. Dziennikarzowi zalezy, aby jak
najwiecej ludzi ogladato jego programy, stuchato jego audycji, czytato zapisy jego
rozmow. Wptywa to na jego popularnos¢ i zwigksza szanse na zyskanie szacunku
wsrdd odbiorcow, jesli w rozmowach wykaze si¢ on profesjonalizmem i zdobegdzie
wiele interesujacych dla odbiorcéw informacji. Osobom publicznym w wigkszosci
zalezy, aby pojawiac si¢ jak najcze$ciej w mediach, bo dzigki temu moga przedstawic
swoje poglady, a tym samym dotrze¢ do odbiorcéw. Im wigcej 0séb i im chetniej
bedzie ogladato programy z ich udziatem, stuchato audycji, w ktérych uczestnicza,
czytato wywiady z nimi przeprowadzone, tym wigksze szanse na zdobycie popular-
nosci, a takze — by¢ moze — szacunku wsréd odbiorcow. Jak wida¢ z powyzszego,
cele dziennikarza i rozmowcy sa podobne. Roznice pojawiaja sig, gdy zaczynaja
pada¢ pytania i odpowiedzi. Dziennikarzowi zalezy, aby od swego go$cia dowiedzie¢
si¢ jak najwigcej. Zadaje on wigc duzo pytan — im trudniejszych, tym ciekawsza
rozmowa 1 mozliwo$¢ dominowania nad rozméwca, a zatem kierowania rozmowa
wedle swojej woli, aby budowaé swdj wizerunek profesjonalisty. Rozmoéwcy zas
najczesciej zalezy na tym, aby nie powiedzie¢ wszystkiego, uniknaé¢ odpowiedzi na
trudne Iub niebezpieczne dla niego pytania. Moze mu to umozliwi¢ dominowanie nad

! Autorka pozostaje pod opieka naukowa prof. dr hab. Matgorzaty Marcjanik.
2 Czg$¢ I artykutu ukazata si¢ w poprzednim numerze ,,LingVariow”.
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dziennikarzem, a zatem przejgcie prowadzenia rozmowy (nie oznacza to, ze wejdzie
w role dziennikarza zadajacego pytania, ale skieruje rozmowe na obszary bezpieczne
dla siebie), co stworzy mu szans¢ kreowania swojego pozytywnego wizerunku, dzigki
ktoremu moze skuteczniej przekonaé odbiorcow do swojego punktu widzenia.

Proba uniknigcia odpowiedzi na pytanie moze si¢ powie$¢ lub nie. Ten aspekt
dzialan rozmowcow okreslitam jako skutecznos¢. Kategoria skutecznos$ci rozpatry-
wana jest w zaleznosci od sytuacji i okolicznosci, gdyz od rozméwcow, ich osobo-
wosci oraz m.in. wrazliwo$ci odbiorcow, nastawienia rozmowcow zaleze¢ bedzie,
czy dana strategia powiedzie sig, czy tez nie. O skuteczno$ci wybranej strategii
udzielania odpowiedzi decyduje rowniez (a moze przede wszystkim) wiedza odbior-
cy o rzeczywistosci pozajgzykowej, m.in. o biezacej sytuacji politycznej, przynalez-
nosci partyjnej i pogladach pytanego. Moze si¢ wigc zdarzy¢, ze ta sama strategia
w pewnych okolicznos$ciach bedzie skuteczna, a w innych nie.

Wyrézniam nastgpujace kategorie, ktore maja znaczenie z punktu widzenia auto-
prezentacji osob publicznych:

1. Blisko$¢/dystans — stworzenie wigzi z dziennikarzem, aby ztagodzi¢ ewentu-
alne przypieranie do muru.

2. Dominacja/uleglo$¢ — demonstrowanie swojej pozycji w rozmowie, wyrazajace
si¢ w postawie ,,nie muszg odpowiadac na pytania”. Takze: poprowadzenie rozmowy
zgodnie z zaplanowana i przygotowana wczesniej wypowiedzia.

3. Skutecznos$¢/nieskutecznos¢ — jej miarg jest ponowne zadanie pytania lub jego
zaniechanie przez dziennikarza.

Kategorie te moga si¢ wzajemnie przenika¢. Powodzenie ktorej$ z kategorii moze
mie¢ wpltyw na powodzenie drugiej. I odwrotnie: brak powodzenia ktérejs z nich
moze spowodowac ostabienie dziatania innej.

Do implicytnych strategii nieudzielania odpowiedzi zaliczytam wypowiedzi wy-
korzystujace m.in. zmiany tematu, uogdlnienia, zart, przekonstruowanie pytania, od-
wotanie si¢ do subiektywnej opinii, opis postaci, ktorej zachowania dotyczy pytanie,
usprawiedliwianie si¢. Czg$¢ z tych strategii zostata juz opisana przez A. Schopen-
hauera jako chwyty erystyczne oraz rozwinigta przez M. Kochana (2005). Sa wsrod
nich m.in. subtelne rozréznienia, potok bezsensownych stow, zmgczenie materiatu.

Ze wzgledu na opisowy charakter artykulu podajg typowe przyktady ilustrujace
zaobserwowane i powtarzajace sig strategie.

1. Zmiana tematu

1.1. Zmiana tematu sygnalizowana werbalnie

Ze wzgledu na rozne sposoby zmiany tematu rozmowy zdecydowatam si¢ umiescic
ten sposob na poczatku implicytnych strategii jako wprowadzenie do obszernego
i niezamknigtego zbioru ukrytych sposobow nieudzielania odpowiedzi. Strategig¢ te,
ze wzgledu na brak skutecznosci, mozna by nazwac technika odwlekania odpowie-
dzi. Niemal oczywiste jest bowiem, ze w takiej sytuacji dziennikarz ponowi pytanie.
Odbiorca (widz, sluchacz, czytelnik) takze raczej sig zorientuje, Ze osoba pytana nie
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chce odpowiedzie¢ na pytanie, a wigc, by¢ moze, ma co$ do ukrycia. W zaleznos$ci
od sposobu sformutowania propozycji zmiany tematu (mam tu na mysli takze ton
glosu, ktorego w wielu wypadkach mozemy si¢ domyslaé, kiedy czytamy wywiad,
bo podpowiada go nam znajomos$¢ rozmowcy) rozmowca moze pozyskac sympatie
stuchaczy lub zniecheci¢ ich do siebie. A to moze mie¢ wpltyw na prowadzona roz-
mowe:

M. Olejnik: Gdy przyszedt do pana Jan Kulczyk z opowiesciq o spotkaniu z panem Alganowem,
bylo to dla pana zaskoczenie?

L. Miller: Pani mnie nieco rozczarowuje, bo sqdzitem, ze bedziemy rozmawiac¢ o doplatach
bezposrednich dla polskich rolnikow.

[powrét do pytania]

M. Olejnik: To prawda czy nie, ze bylo to miedzy innymi przyczynq dymisji?

L. Miller: Niedzielny poranek to cos tak pieknego, ze nie warto go sobie psuc, stuchajqc Jana
Rokity czy pana Giertycha.

[powrot do pytania]

1.2. Zmiana tematu niesygnalizowana werbalnie

Zdarza sig, ze na pytanie dziennikarza rozméwca odpowiada wedtug swego uznania,
nie zwazajac, ze mowi nie na temat. Zdawaloby sig, ze ta niewyrafinowana forma
nieudzielania odpowiedzi powinna by¢ mato popularna wérdd oséb publicznych, ze
wzgledu oczywista niezgodnos¢ z regutami konwersacyjnymi. Okazuje si¢ jednak,
ze wiele osob stosuje tg technike, nie zwazajac na reguty. W kategorii skutecznosci
strategia ta wydaje sig¢ nieskuteczna, jak wynika z moich obserwacji. Podobnie jesli
chodzi o kategori¢ dominacji — dziennikarz w tym wypadku raczej przerywa wypo-
wiedz, niz godzi si¢ na jej kontynuacjg:

M. Olejnik: Wczoraj Przemystaw Gosiewski, szef klubu PiS-u, powiedzial, Ze PiS nie zwroci
sie do prezydenta z prosbq o zawetowanie ustawy becikowej. Czy to bedzie bardziej sktaniato
prezydenta do podpisania ustawy, czy nie?

A. Urbanski: Kazdy taki fakt jest wazny, ale w wypadku ustawy, gdzie prezydent zaniepokoit sie,
chodzi o prawo wodne...

M. Olejnik: Ale ja mowie o becikach, a nie o prawie wodnym.

A. Urbanski: Tak, ale ja chce cos dodac.

1.3. Zaraz powiem

Kazda odpowiedZ na pytanie mozna opdzni¢ dzigki retardacyjnemu stwierdzeniu
zaraz powiem lub podobnych, nie bgdac przy tym posadzonym o uciekanie od od-
powiedzi. Zaraz powiem oznacza nie tylko, ze rozmowca udzieli odpowiedzi, tylko
nieco pozniej, lecz wnosi takze do konwersacji wazniejszy watek niz ten, o ktory
pyta dziennikarz. Daje tez szans¢ nieudzielenia w rezultacie odpowiedzi, poniewaz
po wprowadzeniu do rozmowy dodatkowego watku dziennikarz moze nie wroci¢ do
zadanego wczesniej pytania. Sposob ten podobny jest do ,,mostow” opisanych przez
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M. Kochana (2005), czyli do sposobow kierowania uwagi na przestanie. Deklaracja
rozmoéwcey o powrocie do pytania moze mie¢ wplyw na zbudowanie wigzi z dzien-
nikarzem, poniewaz sygnalizuje uwazne stuchanie pytan i rozumienie ich intencji.
Jest niejako u$pieniem czujnosci dziennikarza oraz okazaniem mu szacunku, dzieki
interpretacji ,, Wiem o co chodzi, rozumiem ci¢”, co moze skuteczniej oddali¢ powrot
do poprzedniego tematu:

M. Olejnik: Kto miatby by¢ premierem tego rzqdu?

D. Tusk: Zanim odpowiem na to pytanie, wroce do zdarzen, ktore powodujq najbardziej ludzkq
z reakcji.

[inne pytanie]

M. Olejnik: Kim miatby by¢ Jan Rokita w rzqdzie Kazimierza Marcinkiewicza?

D. Tusk: Przede wszystkim chciatbym zwroci¢ uwage na to, o czym mowitem przed chwilg, a to
ma takze odniesienie do tych stow, ktore pani wypowiedziata.

[inne pytanie]

2. Uogolnienia

Uogolnienia zostaly opisane przez A. Schopenhauera jako pierwszy z chwytow ery-
stycznych stosowanych w dyskusji. Polega on na tym, aby ,,rozszerzy¢ wypowiedz
przeciwnika poza jej naturalng granice, interpretowac ja mozliwie ogoélnikowo,
akceptowac w jak najszerszym sensie i traktowac przesadnie” (Schopenhauer 2002:
56-57). Odpowiedzi generalizujace zawieraja zwykle jezykowe wyktadniki wiel-
kiego kwantyfikatora — wszystko, nic, wszyscy, kazdy, nikt, zawsze, nigdy, wszedzie,
nigdzie itp.

Nierzadko tego typu wypowiedzi nabieraja dodatkowo charakteru, co powoduje,
ze czasem mozna unikna¢ rozwijania takiej mysli, bo ,,ubrana” w stosowne zdanie,
sama si¢ obroni. Co mozna jeszcze dodac do wszystko jest mozliwe? Zdanie to znaczy
wszystko i nic, niewiele wnosi do rozmowy, jednak formalnie nie pozostawia pytania
bez odpowiedzi, a o to przeciez chodzi:

M. Olejnik: Czy moze by¢ taka koalicja Platformy i PiS, ze na przyktad Platforma zajmie sie
gospodarkq, a PiS naprawq panstwa?

K. Marcinkiewicz: Pani redaktor, wszystko jest mozliwe.

[ponowne zadanie pytania]

J. Pochanke: [ nie dziwi pana, zZe nikogo to nie interesowato?
M. Wetna®: Kazdy pracuje na miare swoich sit i mozliwosci.
[inne pytanie]

3 Prokurator Prokuratury Apelacyjnej w Krakowie.
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3. Clichés

Cliché etymologicznie oznaczalo odbitke¢ z matrycy drukarskiej, dzisiaj oznacza wy-
razenie, ktore z powodu czgstego (takze mechanicznego) powtarzania utracito swa
pierwotna $wiezo$¢* oraz site wyrazu i stalo si¢ utartym frazesem. Dzigki clichés®
mozna uzyska¢ uproszczenie odpowiedzi, co czyni ja ,.krotka, zwigzta i z pozoru na
temat”, a w rezultacie prowadzi do uniknigcia odpowiedzi na pytanie. ,,Dobdr odpo-
wiednio porgcznego wyrazenia obliczony jest na zmiang opisywanego stanu rzeczy,
zmianie takiej przy$wieca za$ nadzieja uzyskania wptywu na partnera rozmowy”
(Stern 1980). Wplyw 6w w wypadku omawianych strategii to oczywiscie uniknigcie
odpowiedzi na trudne lub niepozadane pytanie, ewentualna zmiana tematu rozmowy
oraz wywarcie na rozméwcy pozytywnego wrazenia. Clichés, oprocz utartych zwro-
tow, moga mie¢ posta¢ sentencji. Celnie dobrane wyrazenia lub sentencje stwarzaja
mozliwos$¢ skupienia na sobie uwagi. Dzigki skutecznemu wptynigciu na myslenie
odbiorcy, daja mowcy szansg zwigkszenia sukcesu autoprezentacyjnego. Odbiorca,
styszac takie wyrazenia, moze zidentyfikowac si¢ z nimi, przyzna¢ mowcy racjg.
Moze to doprowadzi¢ do zjednania sympatii odbiorcow:

J. Pochanke: Kto idlaczego oszukal dziennikarzy w sprawie gangu rzekomo dzialajacego
w Komendzie Gtownej Policji?

L. Szreder (Komendant Gtowny Policji): Mam swojq teorie, ktora sprowadza sie do jednego
zdania: czasami ludzkie charaktery zawodzq.

[inne pytanie]

P. Najsztub: Skad pan w takim razie bierze site, zeby po raz kolejny wali¢ glowq w mur?
J. Korwin-Mikke: Mur burzq w konicu ci, ktorzy walg w niego czesto glowq.
[inne pytanie]

K. Grzesiowski: 4 moze przeniesie si¢ do Partii Demokratycznej ten dorobek pani profesor
Gilowskiej? A swojq drogaq ciekawe — Jerzy Hausner krytykujacy Zyte Gilowskaq, potem mar-
szatek Tusk broniqcy Zyty Gilowskiej, domagajacy sie szacunku dla kobiety, a tymczasem Jerzy
Hausner zaprasza Zyte Gilowskq do swojej partii.

D. Tusk: Tak bywa z kobietami.

[inne pytanie]

4. Cytaty

Postuzenie sig¢ cytatem daje dodatkowo mozliwos¢ stworzenia wigzi migdzy roz-
mowcami (jest to budowanie relacji raczej z widzem, stuchaczem, czytelnikiem niz

4 Poczatkowo dzisiejsze clichés byly postrzegane jako wyjatkowo $wieze, celne i glgbokie mysli. Paradoksal-
nie clichés staly si¢ ofiarami wlasnego sukcesu; celno$¢ spostrzezen i glgbia refleksji oraz niebanalny, nowatorski
sposob ich wyrazania spowodowaty, ze coraz wigcej 0sob zaczgto je cytowac, powtarza¢ — az w koncu staly sig
kliszami.

>'W ujeciu J. P. Sterna, clichés to ,,przede wszystkim maskujace uproszczenie cech opisu. [...] takie, ktore maskuje
szczeg6lny charakter opisywanego stanu rzeczy, a tym samym fatszuje go. [...] w wyniku ktdrego [uproszczenia]
opisywany stan rzeczy nie tylko staje si¢ bardziej przejrzysty, 1 w tej przejrzystosci staje sig¢ czym$ innym, niz byt
pierwotnie” (Stern 1980).
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z dziennikarzem). Wiele z takich cytatow istnieje bowiem w powszechnej $wiado-
mosci Polakow. Przytaczane zdania sg znane, a odbiorca lubi stysze¢ to, co juz zna.
Postuzenie sig¢ takim cytatem informuje, ze sprawy, o ktorych mowa, moga mie¢
rozne interpretacje, a jedna z nich jest opisanie stowami, ktorych kto$ (dobrze, jesli
znany i szanowany) kiedys$ (im wcze$niej, tym lepiej) uzyt. Stwarza to mozliwos¢,
ze pytajacy nie bedzie dociekat istoty rzeczy, bo c6z doda¢ do stéw na przyktad
Gombrowicza:

P. Najsztub: Jakiego rodzaju kryzysie?
J. Rokita: ,, Nie takim ja szalony, Zebym o przysztosci cos mniemat albo i nie mniemat”.
[inne pytanie]

5. Dobre pytanie

Ta strategia wystapita juz wczesniej w kategorii ,,nieodpowiedzi” eksplicytnych.
Wowczas jednak byta obudowa stwierdzenia braku odpowiedzi. W kategorii ,,nieod-
powiedzi” implicytnych jest samodzielna reakcja na pytanie. Od inicjatywy dzienni-
karza bedzie zalezato, czy nastgpne pytanie postawi tak, aby pozna¢ odpowiedz na to
,,dobre pytanie”, czy tez zostawi je bez komentarza, niejako w sferze domystow. Za-
warta w odpowiedzi pochwata pytania tworzy relacj¢ blisko$ci migdzy rozméwcami,
a réwnoczesnie jest proba dominacji, podobna do dominacji w stwierdzeniu ,,dobra
robota”, na ktérego powiedzenie moze pozwoli¢ sobie tylko rozmdweca o silniejszej
pozycji. Podobne w interpretacji jest takze ,,ciekawe pytanie”, ktore mozemy potrak-
towac jako wersjg odpowiedzi stosowang wymiennie z ,,dobrym pytaniem”:

K. Durczok: Czy Wojciech Jasinski bedzie ministrem skarbu?
K. Marcinkiewicz: 7o jest bardzo dobre pytanie.
[inne pytanie]

6. Zart

Zart petni r6zne funkcje. I. Kaminska-Szmaj (2000) do najwazniejszych zalicza funk-
cjg terapeutyczno-rozrywkowa, integrujaca i degradujaca. ,,Zdolno$¢ rozémieszania,
stwarzania pogodnej atmosfery zjednuje politykowi sympati¢ odbiorcow, wptywa
korzystnie na jego wizerunek” (Kaminska-Szmaj 2000: 241). Odnosi sig to nie tylko
do politykow, ale do wszystkich 0séb publicznych. Zartobliwa ,,nieodpowiedz” zjed-
nuje rozmowcow. Zwykle pojawia si¢ w odpowiedzi na pytania, ktdre nie maja duzej
wagi informacyjnej dla stuchaczy. Dla tej strategii najistotniejsza jest autoprezentacja
pozytywna, pozostate kategorie nie maja wigkszego znaczenia, chociaz mozna mo-
wi¢ takze o skuteczno$ci (ponowne zadanie pytania raczej nie nastapi). Wobec tego
zart moze by¢ przyjmowany raczej jako przejaw btyskotliwosci rozmoéwcy niz jako
ucieczka od zadanego pytania:
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L. Snieg-Czaplewska: Jak si¢ pan opedza od adoratorek?
L. Balcerowicz: W NBP mamy straz bankowq.
[inne pytanie]

.Businessweek”: Bedzie euro czy zloty?
L. Walesa: Globo bedzie, globo.
[inne pytanie]

7. Ironia

W ironii chodzi o pokazanie braku dystansu do sprawy, co skutkuje powstaniem
dystansu migdzy rozmowcami. Jesli wigc ironia pojawia si¢ w miejsce rzetelnej
odpowiedzi na pytanie, to jej przeSmiewcza forma czasami pozwala stuchaczowi
domysla¢ sig racji po stronie odpowiadajacego, a nie pytajacego. Czasami, ponie-
waz naduzywanie tej strategii moze przerodzi¢ si¢ w brak sympatii, a nawet niechec¢
wobec mowcy. Natomiast stosowana z umiarem moze stanowi¢ o dominacji nad
rozmowca. Ironi¢ wspomaga czgsto specyficzna intonacja, dzigki ktorej domyslamy
si¢ podwdjnego znaczenia wypowiadanych stow:

,»Wirtualna Polska”: Jest pan zdecydowanym przeciwnikiem akcesji Polski do Unii Europej-
skiej. Czy nie dostrzega pan jakichkolwiek pozytywoéw wynikajacych dla naszego kraju z faktu
przytaczenia sie do Unii?

R. Giertych: Przez ten rok Polska zmienita sie nie do poznania. Stalismy sie krajem mlekiem
i miodem plynqcym.

[ponowne zadanie pytania]

,,Pitka Nozna”: Sq pewniacy w pana kadrze, ktorzy juz nie muszq martwic sie o przepustki na
Weltmeisterschaft, bo je po prostu majq?

P. Janas: Owszem. Kilku by sie¢ znalazlo: Janas, Skorza, Klejndinst, Kazimierski®... Mam dalej
wymieniac?

[ponowne zadanie pytania]

8. Usprawiedliwianie si¢

Ta forma uniknigcia odpowiedzi na pytanie ma na celu wytlumaczenie swojego
postgpowania, odsunigcie sprawy od siebie przez usprawiedliwianie si¢ (dziafatem
w dobrej wierze), powolywanie si¢ na generalizujace przyklady (tak jest nie tylko
u nas), uzycie implikatury (ja tych panow nie zapraszatem na spotkanie). ,,Najlepsza
obrong jest atak”, ,,tylko winni si¢ thumacza” — te obiegowe sady ukazuja wptyw
strategii usprawiedliwiania si¢ na ostabienie pozytywnej autoprezentacji, jak rowniez
dominacji i skutecznosci:

,,Glos Szczecinski”: Jak osoba, ktora w prasie podkresla, ze ubiera sie tylko w jednym z butikéw
w Nowym Jorku, przekona, ze jest wrazliwa spolecznie i rozumie problemy najbiedniejszych?

¢ Cztonkowie Polskiego Zwiazku Pitki Noznej, wchodzacy w sktad sztabu szkoleniowego pierwszej reprezentacji
Polski.
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H. Bochniarz: Nie moge swojego czasu w Polsce tracié¢ na to, by szuka¢é butikow. Jezeli robig
zakupy za granicq, to tylko dlatego, ze tylko tam mam chwile wolnego. Moge miedzy jednq
a drugq konferencjq wpas¢ do sklepu i cos kupi¢. W Polsce jest mi cigzko. Kompletnie nie mam
czasu na to, by pochodzic¢ po sklepach.

[ponowne zadanie pytania]

M. Olejnik: 4 moze mi pan powiedzie¢ w sprawie panéw Zagla i Kuny. Panéw, ktérzy stworzyli
miejsce pracy, uzyje takiego kolokwializmu, panu Atganowowi — czy byli na spotkaniu?

J. Kulczyk: Ja tych panow nie zapraszatem na spotkanie.

[ponowne zadanie pytania]

,»Gazeta Wyborcza™: Dla pana nie ma Zadnego problemu? [chodzi o korupcje w pilce noznej]
M. Listkiewicz: Ale tak jest nie tylko u nas.
[ponowne zadanie pytania]

9. Opis postaci, odwolanie si¢ do bohatera pytania

Strategia ta realizowana jest przez opis negatywny lub pozytywny postaci, w zalez-
nosci od stosunku rozmoéowcy do danej osoby. Odpowiedz na pytanie zostaje oddalona
przez skoncentrowanie si¢ na cechach osoby, do ktdrej bezposrednio badz posrednio
odnosi si¢ pytanie. Dzigki takiemu poprowadzeniu (czg¢$ciej przez opis negatywny niz
pozytywny) wypowiedzi mozna skutecznie odsuna¢ odpowiedz, a takze wykorzystac
okazje do osiagnigcia dodatkowego celu, np. przyklejenia etykietki osobie, o ktorej
mowa. To moze zadowoli¢ dziennikarza, ktéry wprawdzie odpowiedzi na pytanie
nie uzyskal, ale tez nie zostat z niczym: ze wzgledu na widowiskowo$¢ rozmowy
taka odpowiedz jest, by¢ moze, nawet cenniejsza dla niego. W zwiazku z tym moze
zrezygnowac z ponowienia pytania.

9.1. Opis negatywny:

»Wprost”: Co moglibyscie razem zrobic¢?

L. Walgsa: Mam wrazenie, ze Kwasniewski przez te pot roku, ktore mu zostato do konca kaden-
¢ji, za wiele juz nie zwojuje.

[inne pytanie]

J. Pienkowska: 4 jak pan odebrat to, co stalo sie przedwczoraj, gdy sqd partyjny PiS-u zmienit
decyzje i pozwolit Jackowi Kurskiemu wrocic do partii?

L. Walgsa: W mojej ocenie to najwiekszy ftotr, jesli chodzi o politykow. To jest cynik, to jest
gracz, to jest niepowazny w ogole czlowiek. Ale predzej czy pozniej panstwo sie przekonacie,
co do wartosci tego cztowieka.

[inne pytanie]

9.2. Opis pozytywny:

K. Grzesiowski: W sprawie profesora Religi — jak bedzie z poparciem tej partii dla profesora
w wyborach?

W. Frasyniuk: Profesor Religa to bardzo przyzwoity cziowiek. Szanujemy profesora Relige.
[inne pytanie]
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M. Olejnik: Czy w wyborach parlamentarnych wskaze pan na Marka Borowskiego, czy woli
pan nie pali¢ swojego glosu, bo i tak chyba nie ma Zadnych szans?

A. Kwasniewski: Wie pani, to jest wlasnie taki moment, w ktorym nalezy powiedzie¢: Marka
Borowskiego cenie.

[inne pytanie]

10. Opowiadanie historii (opis zdarzenia)

Jest to sposob odpowiedzi na pytanie (nierzadko na pytanie o rozstrzygnigcie), wyko-
rzystujacy elementy narracji, opowiadania. Umozliwia nie tylko ,,nieodpowiedz”, ale
takze daje mozliwo$¢ wtracenia swojego przestania, dzigki ktéremu moze by¢ ksztal-
towany pozytywny wizerunek osoby, sprawy, firmy. Ponadto narracja bardziej anga-
zuje uwagg odbiorcy, niejako wciaga go w opowiadana historig, przez co trudniej jest
wroci¢ do poprzedniego watku rozmowy. Nastegpuje niejako rozwodnienie tematu:

,,Przekr6)”: A nie boi si¢ pan ducha miejsca, w ktorym bedzie pan urzedowat?

D. Tusk: Kilka dni temu Malgosia powiedziata mi cos, co stato sie moim mottem: , Donek,
prosze cie o jedno, zebysmy nigdy nie stali sie tacy, jak oni...”

[inne pytanie]

M. Olejnik: Czyli wierzy pan w uczciwosé K. Miodowicza? W jego czyste intencje i w to, ze nie
byl to zaden spisek? Brochwicza i Miodowicza?

D. Tusk: Wedle mojej najlepszej wiedzy, ale tez wedtug dos¢ oczywistych faktow, zgtosit sie do
pana Miodowicza dosy¢ wazny swiadek: asystentka i bliska wspotpracownica pana Cimosze-
wicza, aby ztozy¢ zeznania przed komisjq. I zostata doprowadzona przed komisje sledczq. Taka
Jjest rola pana Miodowicza i wydaje mi sie, Ze ta sprawa, te sprawe mozna naprawde zamknqcé
w sposob bardzo jasny i klarowny. Informujqc o tym fakcie.

[inne pytanie]

11. ZtoZona sprawa

Sugerowanie trudnego pytania, ztozonej sprawy czy skomplikowanego problemu
odsuwa odpowiedz, czasem daje czas na ustosunkowanie si¢ do pytania, przemysle-
nie odpowiedzi, wtedy jest podobne do funkcji wyrazenia mysle, Ze..., ktdre pozwala
na szybkie zebranie mysli i wybor tego, co lub jak chce si¢ powiedziec¢. Jesli wigc
rozméwca mowi, ze pytanie jest skomplikowane lub trudne, stwarza duza szansg
na to, ze odbiorcy rowniez potraktuja problem jako trudny i fatwiej wybacza brak
odpowiedzi. Zatem zasadniczym celem tej strategii jest usprawiedliwienie braku
odpowiedzi. Sugestia, ze pytanie jest trudne, ma szans¢ zbudowac pozytywny wize-
runek rozméwcey jako osoby opanowanej, odpowiedzialnej, niewydajacej pochop-
nych sadéw. Strategia ta nie moze by¢ jednak stosowana zbyt cz¢sto, gdyz wowczas
moze zmieni¢ wizerunek osoby na niekompetentna. Skuteczno$¢ strategii zalezy od
dociekliwosci dziennikarza:

K. Grzesiowski: 4 generat Wojciech Jaruzelski? Jak pan odbiera jego obecnos¢ na miejscu?
A. Lepper: Jest to sprawa bardzo ztoZona.
[inne pytanie]
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12. Wyboér ,trzeciej drogi”

Strategia ta jest podobna do obrony przed technika opisang przez A. Schopenhauera
jako ,,teza lub antyteza”, ktora polega na proponowaniu rozmowcy do wyboru dwoch
rozwiazan, z ktérych zadne nie jest dla niego korzystne. M. Kochan proponuje ,,trze-
cie wyjscie” jako obrong przed pytaniem. Pozwala ono zrecznie wybrnaé z sytuacji,
uniknaé wyboru ,,mniejszego zta” i niejako przechytrzy¢ pytajacego.

Nie zawsze jednak alternatywa w pytaniu sprowadza si¢ do wyboru mniejszego
zta. I wtedy ,,trzecie wyjscie” jest strategia unikania odpowiedzi, wykorzystujaca
czasem technike uogdlnienia z uzyciem wielkiego kwantyfikatora, ,,subtelnego roz-
roéznienia” lub zartu:

M. Olejnik: A gdyby pan miat do wyboru D. Tuska i L. Kaczynskiego, to na kogo by pan glo-
sowat?

W. Frasyniuk: Na Andrzeja Zolla.

[ponowne zadanie pytania]

M. Olejnik: Czyli blizszy jest panu program PiS czy PO? [w kontek$cie ewentualnego budowa-
nia koalicji rzadowej lub pozostania w opozycji]

J. Kalinowski: Blizszy jest mi nasz program gospodarczy.

[ponowne zadanie pytania]

13. Przekonstruowanie pytania

Strategia dotyczy sytuacji, w ktorej rozmoéwca sam zadaje sobie pytanie. Punktem
wyjscia jest pytanie dziennikarza, do ktdérego rozmowca nawiazuje, ale wydaje sig, ze
robi to wylacznie po to, aby ukry¢ fakt nieudzielenia na nie odpowiedzi. W przykta-
dzie podanym nizej krytyka pytania dziennikarza, jaka zastosowatl rozméwca, wska-
zuje na jego duza pewnos¢ siebie. By¢ moze, celem jest tu speszenie dziennikarza.
Moze to $wiadczy¢ o probie zdominowania, a nastgpnie przejecia inicjatywy prowa-
dzenia rozmowy. Lagodniejsza posta¢ omawiana strategia przybiera w wypowiedzi
Jja to pytanie postawitbym inaczej — tu rtbwniez mamy do czynienia z dominacja, ale
przy zachowaniu relacji bliskosci, dzigki uzyciu trybu przypuszczajacego. Mowca
moze w ten sposob realizowa¢ dwa cele autoprezentacyjne: pokazac sig jako silny,
dominujacy i zdystansowany lub jako wspotpracujacy, doradzajacy, odpowiedzialny
za rzetelne podawanie informacji:

,,0zon”: A w spoleczenstwie co jest naszq silnq i stabq stronq?

L. Walgsa: Pytanie jest dobre, ale trzeba je postawi¢ inaczej. Co wygra? Czy koncepcja eu-
rokonstytucji, absolutnej wolnosci, wolnosci gospodarczej, bez wartosci, bez Pana Boga, czy
zwyciezy druga koncepcja — ze wszystko wyprowadzamy z wartosci: za dobro wynagradzamy,
za zlo karzemy. Jezeli postawimy na to drugie, bedzie dobrze, a jezeli postawimy na absolutng
wolnosé, to trzeba rozbudowywac kontrole, bedq same komisje, a te komisje bedq robic jeszcze
wieksze machloje niz te, ktore badajq. Jestesmy przy drogowskazie na rozstaju drog — albo
pojdziemy w komisje, albo pojdziemy w moralnosé i wartosci.

[inne pytanie]
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14. Oslabianie zarzutu

Osoba stosujaca t¢ strategig, odwotujac si¢ do wlasnego sadu, bagatelizuje odpowiedz
na pytanie, pozwala da¢ odbiorcy do zrozumienia, ze szkoda czasu na rozwazanie
kwestii pozbawionych znaczenia. Odpowiedz na pytania (szczegodlnie te podane
w przyktadach nizej) wymagataby zaglebienia si¢ w kwestie, by¢ moze, drazliwe
dla rozméwcey, mogace zepsué jego dotychczasowy wizerunek cztowieka silnego,
bo obnazylaby jaka$ sfere zycia, w ktorej rozmowca sobie nie radzi. Nieudzielenie
odpowiedzi poprzez oslabienie pytania ma stuzy¢é wzmocnieniu pozycji rozmowcy:

D. Rosiak: Kiedy oglada pan szczyty Unii Europejskiej, to jak pan siebie znajduje w tym gro-
nie? Podczas pogaduszek z Chiracem na przyktad?

J. Kaczynski: Nie sqdze, Zeby to byt problem tak wielki, jak pan przewiduje.

[ponowne zadanie pytania]

,,Gala”: Bal sie pan, kiedy w Zyciu Rafata pojawily si¢ narkotyki?
D. Olbrychski: Wedtug mnie to byt leciutki epizodzik, rozdmuchany przez media.
[inne pytanie]

15. Uzycie konstrukeji zawierajacej czasownik modalny

Zdarza sig, ze osoby publiczne chca unikna¢ odpowiedzi na pytanie, ale takze, a moze
nawet bardziej — odpowiedzialno$ci za odpowiedz. Efekt ten uzyskuja dzigki m.in.
czasownikom modalnym (chciatbym, pragne) lub zwrotom typu licze na to, mam
nadzieje. Zwroty te nie sa wiazace, tj. ich uzycie nie pociaga za soba dziatania. Po-
zwalaja one na do$¢ luzna interpretacje i mozliwo$é wycofania sig z opinii. Swiadczy
o tym kazdy z podanych nizej przyktadow. Przebieglo$¢ w zastosowaniu tej strategii
polega na tym, ze widz, stuchacz, czytelnik odbiera te odpowiedzi jako jasne dekla-
racje, podczas gdy sa one jedynie wyrazeniem woli pytanego, ktora nie musi zostac¢
wypetniona. Dzigki temu dziennikarz raczej nie ponowi pytania, a odbiorca moze
obdarzy¢ sympatia rozmowce za jego pelne szczerych chgci wypowiedzi:

Polityka”: Czy jako prezydent bedzie pan probowat zmienic konstytucje?
D. Tusk: Chciatbym.
[inne pytanie]

Chcialbym nie oznacza ‘bedg tak robil’. Na pdzniejszy zarzut, ze kto$ tak nie robi,
mozna spokojnie odpowiedzieé: chciatem, ale nie byto ku temu odpowiednich wa-
runkow, nie udalo sie, chociaz chciatem:

M. Olejnik: Czyli rozumiem, zZe teraz bedzie lepsza wspotpraca miedzy komisjq sledczq a pa-
nem prokuratorem?

K. Olejnik: Ja na to licze.

[ponowne zadanie pytania]
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16. Zmeczenie materialu

Skuteczng strategia uniknigcia odpowiedzi jest odwotanie si¢ do przesztosci, tj. po-
wiedzenie, ze na zadawane pytanie byta juz kiedy$ udzielona odpowiedz. Przy okazji
mozna odpowiednia intonacja zaznaczy¢ negatywny stosunek do pytania, sugerujac,
Ze jego powtarzanie i odpowiadanie na nie staly si¢ wrgez nudne. Mozna zatem nie
odpowiada¢, poniewaz jesli ktos odpowiedziat juz wezesniej na pytanie, to dlaczego
mialby czyni¢ to ponownie. Skutecznos¢ tej strategii moze wynikaé takze z demon-
strowania bycia atakowanym. Bardzo waznym wyznacznikiem jest ton gtosu, ktory
moze dodatkowo wzmocni¢ efekt bycia pokrzywdzonym. Sympatia odbiorcoéw jest
bowiem zwykle po stronie atakowanego.

M. Olejnik: I dlatego, Ze jest pan katolikiem, pisal pan przed wyborami listy do proboszczow?
L. Kaczynski: Pani wraca ciggle do sprawy.
[inne pytanie]

J. Pienkowska: Wejdzie Samoobrona do koalicji rzqdowej z Prawem i Sprawiedliwosciq, czy
nie?

A. Lepper: My naprawde juz bysmy nie chcieli o tym mowic — to juz sie staje nudne i az brzyd-
kie dla nas.

[inne pytanie]

M. Olejnik: Ale zapomnieé, ile sie ma akcji?
A. Kwasniewski: Nie rozmawiajmy juz o tym po raz kolejny, no zdarza sie wida¢ zapomniec,
zdarza sie popetnié biqd.

17. Potok bezsensownych stéw

Strategia nazwana tak przez A. Schopenhauera, cho¢ tatwa do zauwazenia, bywa
wciaz stosowana — moze dlatego, ze nie wszyscy zdaja sobie z niej sprawg. Dla
wielu taki stowotok jest rozumnym wywodem, a wing za niezrozumienie odbiorcy
obarczaja siebie. Dzigki temu nadawca buduje pozytywny wizerunek u odbiorcow,
natomiast raczej nie u dziennikarzy, ktorzy zwykle dociekaja znaczenia wywodu.
Zatem skutecznos¢ tej strategii jest watpliwa. W sytuacji ciaglego wyjasniania trudno
takze o dominacj¢. Ale nawet takie warunki nie zrazaja niektérych do uporczywego
trzymania si¢ strategii zawitego thumaczenia.

M. Olejnik: Co miato oznaczaé, ze dotrze?

L. Miller: Ze wlasciwe organy panstwa polskiego podejmq wlasciwe dziatania, co sie zresztq
stato i co dobrze swiadczy o procedurach w panstwie.

[ponowne zadanie pytania]

»Rzeczpospolita™: Czy konstytucja europejska jest dobrym rozwiqzaniem dla Polski, czy tez
nie?

D. Tusk: Jesli chodzi o sprawe konstytucji, to dzis interes Polski w Europie wymaga jednego:
czeka¢é. Nawotywanie przez politykow zarowno z prawa, jak i z lewa do szybkiego rozstrzygnie-
cia jest ciezkim grzechem politycznym.
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~Rzeczpospolita”: To jak brzmi odpowiedz na nasze pytanie?

D. Tusk: Pozycja Polski w Unii bez traktatu konstytucyjnego, a wiec z zasadami, jakie dzisiaj
obowiqzujq, jest silniejsza. Wiele rozwiqzan w traktacie nie odpowiada nam rowniez z powodu
braku bqdz nadmiaru.

Podsumowanie

Strategie nieudzielania odpowiedzi sa technika autoprezentacyjna. Rozmdwcea podej-
muje dziatania, aby przedstawic¢ siebie w jak najkorzystniejszym swietle. Nierzadko
wige, gdy zagrozony jest jego pozytywny wizerunek, ucieka si¢ do odpowiedzi na
pytanie w taki sposob, aby 6w korzystny wizerunek zachowaé. Dlatego jesli cho-
dzi o niepisany kontrakt dotyczacy ,,zakladanej szczero$ci méwiacych”, o ktorym
pisze M. Kita (1998), to z powyzszych przyktadow i doswiadczenia w stuchaniu
i czytaniu wywiadow z osobami publicznymi wynika, Ze ta szczero$¢ nie istnieje.
Zachowane sg jedynie pozory szczero$ci. Lamanie regut konwersacyjnych Grice’a
jest tak czeste, ze whasciwie stato si¢ reguta udzielanych wywiadoéw. Regule tej,
jak si¢ wydaje, przy$wieca ,,dojmujaca che¢ pokonania przeciwnika i obronienia
swojego stanowiska” (Bobryk 1995: 114) tak podczas dyskusji, jak 1 w wywiadzie.
»Pokonanie przeciwnika” moze oznacza¢ uniknigcie odpowiedzi, ktore utatwi takie
pokierowanie rozmowa, aby jak najkorzystniej si¢ w niej zaprezentowac. ,,Obrona
stanowiska” z kolei to powiedzenie tego, co si¢ wczesniej przygotowalo, niezaleznie
od pytan dziennikarza.

Trudno jest wskazac strategie, ktore gwarantuja skutecznos$¢ nieudzielenia odpo-
wiedzi. Zalezy to w duzej mierze od warunkow, w jakich prowadzona jest rozmo-
wa, osobowosci rozmoéwcow oraz okolicznosci towarzyszacych. Mozna natomiast
wskaza¢ sympatie, dominacjg/ulegtos¢, bliskosé/dystans w relacjach rozmowcy
z dziennikarzem oraz rozmowcy i widza z dziennikarzem. Relacja dominacji migdzy
rozméwcami moze pojawic¢ si¢ m.in. w nastgpujacych strategiach: ,,dobre pytanie”,
wybor trzeciej opcji, prywatna opinia, zmg¢czenie materiatu. Wyznacznikiem domina-
¢ji w wymienionych strategiach sa najczegSciej znaki niewerbalne: ton glosu, usémiech
znaczacy tyle, co: ,,przeciez i tak nie odpowiem na to pytanie”, spojrzenia o podob-
nej funkcji. Najsilniej dominacja pojawia si¢ w strategii, ktorej nie zamiescitam
W powyzszym zbiorze ze wzgledu na werbalny charakter opisywanych tu sposobow
unikania odpowiedzi na pytanie — w strategii milczenia. Na milczenie w odpowiedzi
sta¢ osobg, ktora odczuwa silng pozycje i w zwiazku z nia nie musi odpowiadac¢ na
pytania, na ktore nie chce. To dziennikarz jest odpowiedzialny za cisz¢ na antenie
ito on odczuwa presjg¢ uptywajacego czasu wypetnionego milczeniem. Jesli zatem
w odpowiedzi na pytanie zapada cisza, szybko zadaje inne, aby nie sprawi¢ wrazenia
nieprzygotowania si¢ do rozmowy.

Relacjg bliskoséci moga wytworzy¢ rozméwcy w strategiach: opis zdarzenia, zto-
zone pytanie, usprawiedliwianie sig, ,,zaraz powiem”.

W. Marciszewski poréwnuje rozmowe do gry w pitke:



202 JAGODA BLOCH

Jest duze podobienstwo migdzy poziomem dyskusji a poziomem gry w tenisa. Gracz niezbyt
biegly odczuwa gleboka satysfakcje, jesli uda mu si¢ tak pitkg odbic¢, ze nie spadnie na jego
wlasnym boisku. Gracz wytrawny nie zadowala si¢ samym faktem odbicia: interesuje go jesz-
cze rezultat, jaki wywotla jego akcja po drugiej stronie (Marciszewski 1994: 145-146).

Cytat ten mozna w cato$ci odnie$¢ do strategii nieudzielania odpowiedzi, ponie-
waz uniki czgsto sa stosowane po to, by skutecznie odwroci¢ uwagg dziennikarza od
zadanego pytania i powiedzie¢ to, co zostato przygotowane do powiedzenia, a takze
aby nie by¢ posadzonym o nickompetencje (kiedy rzeczywiscie nie zna si¢ odpo-
wiedzi na pytanie, a powinno si¢ znac) oraz nie powiedzie¢ prawdy, ktora mogtaby
ostabi¢ pozycj¢ osoby publicznej i spowodowac, ze nastgpnym razem dziennikarz
0 opini¢ zapyta kogos$ innego. Dlatego gdy zapytany rozmowca co$§ mowi, nie ma
znaczenia, ze nie odpowiada na pytanie, wazne jest, ze mowi i ze media zacytuja
jego wypowiedz. Istnienie w mediach jest dzisiaj takze istotnym wyznacznikiem
popularnosci. Dbanie o wizerunek medialny jawi si¢ wigc jako konieczno$¢. By¢
moze, stad biorg sig tak czeste sytuacje nieodpowiadania na pytania. Pojawiajace
si¢ w stosowanych strategiach relacje bliskosci/dystansu, dominacji/ulegtosci moga
wplynaé na ich skutecznos¢, jesli ksztattowany wizerunek jest spojny z dotychcza-
sowym odbiorem osoby.
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This is not a question for the head of state — Strategies Used by the Officials When They Avoid
Answering Journalists’ Question (part II: Implicit Strategies)
Summary

The article deals with implicit strategies used to avoid answering. These strategies are used to cover
the fact that the answer is not given. A speaker achieves this by: changing the subject of discussion,
generalisations, jokes, making excuses, description of a person who constitutes a subject of the question,
subtle differentiations, clarification of ambiguity, reconstruction of the question, appealing to private
opinion, stream of nonsense words. These strategies break Grice’s conversational rules. They enable
the speaker to say what he prepared earlier and state his point of view without answering the question.
In the world dominated by media, where it becomes more and more important to transmit new informa-
tion quickly, such attitude may help to create someone’s image and to avoid unwanted question. But it
is not always an effective strategy.
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